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A un mois dﬁ la fin de Microsoft Office Live Small Business (QLSB), ValorConseil annonce la
disponibilitA© dajJun outil GRATUIT de sauvegarde et da[JJaide A la migration depuis OLSB
(Office Live Small Business) vers Office 365.

Alors que prA~s da[JJun million de sites Internet hA©bergA©s dans le monde doivent trouver une
solution A 1a[J[JA©chA®©ance du 30 Avril 2012, date A laquelle Office Live Small Business
sa[j[JarrA2tera, ValorConseil, spA©cialiste Cloud TPE et PME lance un outil GRATUIT de sauvegarde
et da[JJaide A la migration vers le nouveau service Cloud Microsoft Office 365.

ValorCons

Pour Emmanuel Kerhoz, PrA©sident de_ValorConseil SAS, "I'offre Microsoft Office Live Small
Business A©tait orientA©e vers les TPE et PME. La disparition de cette plateforme pose un
problA“me a ses utilisateurs mais sa migration vers Office 365 apporte un environnement de
messagerie et services Cloud professionnels basA©s sur des technologies A©prouvA©es.

Cette migration n'est pas A©vidente A rA®©aliser car elle s'avA're A la fois assez technique,
longue et fastidieuse puisqu'il faut rA©aliser I'ensemble des opA®©rations A la main : portage du
nom de domaine, copie de tous les A©IA©ments du site Web d'origine vers le nouvel
hA©bergement, etc.

Nous avons dA©veloppA© une sA©rie de services spA©cifiquement destinA©s A
la(l0accompagnement des clients Office Live dans leur transition vers Office 365. Pour nos propres
besoins, nous avons mis au point quelques outils internes afin de simplifier nos opA©rations et
prestations. Nous avons alors imaginA© proposer ces outils en un seul utilitaire gratuit, qui serait
distribuA© A grande A©chelle. Cela nous permet da[J[laider un nombre de clients bien plus
important. Notre modA~le de rA©munA®©ration est dans ce cas basA© sur le partenariat avec
Microsoft, qui nous reverse quelques cents par client, plutA 't que sur la vente de prestations A
valeur ajoutA©e. Les deux modA “les ne sont pas contradictoires, car il existe une frange importante
de client qui prA©fA re que la procA©dure nous soit JA©IA©guA©e partiellement ou en totalitA©
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